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BalticoAndina Tech

El Joseph Jhonas Vogulys es un emprendedor con una sólida formación académica y una visión enfocada en la sostenibilidad. Como profesional en administración con una maestría en Mecatrónica, ha logrado combinar habilidades estratégicas y técnicas para liderar BalticoAndina Tech, una empresa orientada a la comercialización de equipos tecnológicos enfocados en el cuidado del medio ambiente. Su experiencia en el sector ambiental y en el desarrollo de sistemas de energía solar para casas, apartamentos y viviendas rurales refuerza su capacidad para implementar soluciones innovadoras que promueven el uso eficiente de los recursos y la sostenibilidad energética.  Este emprendedor no solo aborda las necesidades urbanas, sino que también extiende su impacto a las zonas rurales, ofreciendo alternativas energéticas que mejoran la calidad de vida de las comunidades y reducen la huella ambiental. Su enfoque integral y compromiso con la innovación posicionan a BalticoAndina Tech como un referente en tecnología sostenible, c

Las problematicas identificadas que se le pueden solucionar a los clientes de la idea de Negocios BalticoAndina Tech son las siguientes:  Segemento de cliente   Agricultores y productores rurales  Falta de acceso a fuentes de energía confiables en áreas remotas. Dificultad para monitorear variables climatológicas que afectan los cultivos. Baja eficiencia en el uso de maquinaria agrícola y altos costos de operación.   Empresas e industrias del sector ambiental  Ineficiencia en la gestión energética de plantas industriales. Falta de monitoreo continuo de emisiones y calidad ambiental. Costos elevados por el uso de tecnologías obsoletas.  Gobiernos locales y entidades ambientales publicas  Necesidad de infraestructura tecnológica para comunidades rurales vulnerables al cambio climático. Dificultad para implementar sistemas de alerta temprana en eventos climáticos extremos. Falta de acceso a tecnología que permita el desarrollo sostenible en comunidades remotas.  Propietarios de viviendas y pequeñas empresas urba

Segmentos de mercado identificados:   - Agricultores y Productores Rurales. - Empresas e Industrias del Sector Ambiental - Gobiernos Locales y entidades ambientales publicas - Propietarios de Viviendas y Pequeñas Empresas

Agricultores y Productores Rurales: Estan ubicados en áreas rurales con acceso limitado a servicios públicos y energía eléctrica confiable, principalmente en el departamento del Tolima, cundinamarca, entre otros departamentos. Predominantemente entre 30 y 60 años, con experiencia en la actividad agrícola y con unidades Pequeñas y medianas de caracter familiar.   Empresas e Industrias del Sector Ambiental: Conformado por micro, pequeñas y medianas empresas ubicadas en zonas urbanas o periurbanas, que se dedican a actividades como tratamiento de agua, manejo de residuos o restauración ambiental. Sus propietarios y personal técnico tienen formación profesional y están enfocados en cumplir con normativas ambientales, reducir costos operativos y adoptar tecnologías avanzadas que respalden su sostenibilidad y competitividad en el mercado.  Gobiernos Locales y entidades ambientales publicas: Incluye alcaldías, organizaciones comunitarias y municipios, especialmente en áreas rurales o con alto nivel de vulnerabilidad

Agricultores y Productores Rurales: Son individuos comprometidos con aumentar la productividad de sus cultivos y reducir costos operativos, mientras cuidan el medio ambiente y los recursos naturales. Aunque valoran las tecnologías que prometen eficiencia y sostenibilidad, suelen ser cautelosos al adoptarlas debido a limitaciones económicas o falta de experiencia previa. Prefieren soluciones prácticas y accesibles que generen resultados visibles a corto plazo, priorizando la simplicidad y el apoyo técnico confiable.   Empresas e Industrias del Sector Ambiental: Este segmento está motivado por el cumplimiento de normativas ambientales, la mejora de su reputación corporativa y la reducción de su impacto ambiental, al mismo tiempo que buscan optimizar costos operativos. Valoran la innovación, la sostenibilidad y las soluciones tecnológicas avanzadas que les permitan destacarse en el mercado. Son receptivos a asesorías técnicas y demandan productos adaptados a sus necesidades específicas, mostrando un alto comprom

Propuesta de valor  BalticoAndina Tech ofrece soluciones tecnológicas integrales enfocadas en sostenibilidad y eficiencia energética para atender las necesidades de diversos sectores, como agricultura, industria ambiental, gobiernos locales y viviendas. Estas soluciones incluyen:  Sistemas de Energía Solar Personalizados: Diseñados para viviendas, pequeños negocios y comunidades rurales, permitiendo un acceso confiable y sostenible a la energía. Tecnologías de Monitoreo de Variables Ambientales: Equipos avanzados para medir clima, calidad del aire, uso de recursos hídricos y otros factores críticos, ideales para agricultores, centros de investigación y gobiernos locales. Optimización de Maquinaria y Equipos Ambientales: Venta e integración de maquinaria especializada en gestión ambiental, adaptada para mejorar la eficiencia en el uso de recursos en empresas y proyectos comunitarios.

Aspectos

Localización (Ubicación geográfica)

Productos y servicios (Atributos)

Precios de venta

Soin Solar

Carrera 12 sur No 83-90 Local 3, 

Ibagué, Tolima

Eficiencia energetica, Instalaciones 

electricas, Movilidad electrica, 

Realiza análisis de las necesidades 

energeticas para presentar 

Ventajas y desventajas

Defina al menos 3 de cada una.

Celsia

Carrera 48 No. 26 – 85, Piso 1. Medellin, Antioquia. 

Celsia es una empresa colombiana que participa en toda la 

cadena de energía eléctrica: generación, transmisión, 

Tienen dos modelos de generación de enrgia: Modelo PPA 

(Contrato de Compra de Energía) y Kit Solar Residencial. 

Local comercial (tiene puntos de atención en varios 

departamentos del paí), pagina web, facebook, Instagran y 

Ventajas: cuenta con gran variedad de productos y 

servicios. Tiene un gran reconocimiento a nivel nacional. 

Logística de distribución (Medios de envío, 

despacho, embalaje, otros)

Local comercial, pagina web, 

facebook, Instagran y diferentes 

Ventajas: tiene un reconocimiento 

local de alrededor de 10 años de 

Enel

Calle 93 No. 13-45, 

Piso 1, en Bogotá, 

Gestión energética 

para industrias. 

Realiza análisis de las 

necesidades 

Local comercial (tiene 

puntos de atención en 

Ventajas: cuenta con 

gran variedad de 

MODELO DE NEGOCIO

1- ¿QUIEN ES EL EMPRENDEDOR?

2- ¿CUÁL ES EL PROBLEMA O NECESIDAD?

3- ¿QUIEN ES EL PROTAGONISTA?

4- ¿CUAL ES LA SOLUCIÓN Y LA PROPUESTA DE VALOR?

5- COMPETENCIA

PORTADA!A1
PORTADA!A1


Tendencias a nivel mundial - Internacional

Tendencias a nivel país o Latinoamérica

Tendencias a nivel local (Ciudad, Municipio, Región)

Los resultados de la encuesta son los siguientes:   Hogares (Residencial): 65% de los encuestados expresó interés en instalar sistemas de energía solar para reducir costos en servicios públicos. 40% vive en zonas rurales, donde el acceso a redes eléctricas es limitado, lo que incrementa la demanda por soluciones independientes como sistemas fotovoltaicos. 32% considera importante el impacto ambiental, lo que motiva la adopción de tecnologías sostenibles.  Empresas (Comercial e Industrial): 78% de las empresas medianas y pequeñas (PYMES) encuestadas manifestó interés en soluciones que permitan reducir el consumo energético y los costos operativos. 45% busca tecnologías complementarias, como sistemas de monitoreo energético y climatológico para optimizar sus operaciones. 60% mostró interés en financiamiento para proyectos de energía renovable.

1. Qué herramientas empleaste para realizar la validación de tu producto o servicio? (Encuesta, Focus Group, Tarjeta Persona) Explica

Encuesta

2. Cuántas veces utilizaste la herramienta? Explica

30 veces se aplico la encuesta a clientes actuales y a potenciales clientes

3. Describe los resultados de validación evidenciados con las herramientas utilizadas (cualitativos y cuantitativos)

Cifras a nivel internacional  El sector de la energía solar a nivel internacional ha mostrado un crecimiento significativo en los últimos años, impulsado por avances tecnológicos, inversiones estratégicas y políticas gubernamentales orientadas a la transición hacia energías limpias. A continuación, se destacan algunas tendencias y cifras relevantes:  1. Crecimiento de la Capacidad Fotovoltaica Instalada: Según la Agencia Internacional de Energías Renovables (IRENA), la capacidad fotovoltaica instalada en el mundo alcanzó los 773,2 GW en 2020, lo que representa un crecimiento del 22% respecto al año anterior. Este incremento fue el doble que el de las renovables en conjunto y representó el 39% de la potencia instalada de todas las tecnologías de generación eléctrica en 2020. Se espera que para 2025 la capacidad fotovoltaica global supere los 1.500 GW.  ES.WIKIPEDIA.ORG  2. Inversiones en Proyectos de Gran Escala: Empresas internacionales están realizando inversiones significativas en proyectos solares de gran 

Cifras a nivel país o Latinoamérica  El sector de la energía solar en Colombia ha experimentado un crecimiento notable en los últimos años, impulsado por iniciativas tanto del sector público como del privado para diversificar la matriz energética y reducir la dependencia de combustibles fósiles. A continuación, se presentan algunas tendencias y cifras relevantes que contextualizan el entorno en el que opera BalticoAndina Tech:  1. Incremento en Proyectos de Energía Solar: Empresas internacionales han invertido significativamente en el país. Por ejemplo, la compañía española Zelestra inauguró en septiembre de 2024 un parque solar de $200 millones cerca de Montería, con una capacidad de 144 megavatios. Además, Zelestra planea abrir una segunda planta solar en la provincia de Cesar, que generará 108 megavatios. La empresa aspira a desarrollar una cartera de 1.5 gigavatios en Colombia.  REUTERS.COM  2. Interés en Energía Eólica Offshore: El Ministerio de Energía de Colombia informó en octubre de 2024 que nueve em

Cifras a nivel local  El departamento del Tolima ha sido escenario de importantes desarrollos en el sector de la energía solar, destacándose proyectos que contribuyen a la diversificación de la matriz energética regional y nacional. A continuación, se presentan algunas iniciativas relevantes en la región:  1. Proyectos de Celsia en Tolima:  Celsia Solar Escobal 6: En octubre de 2021, Celsia aseguró contratos para generar 225 gigavatios-hora anuales a través del proyecto Celsia Solar Escobal 6, con una capacidad de 99 megavatios en Tolima.  Otras iniciativas: Celsia ha desarrollado diversas granjas solares en el departamento, incluyendo proyectos en Flandes, Melgar, Armero y El Espinal, contribuyendo al fortalecimiento de la infraestructura energética sostenible en la región.  2. Centrales Hidroeléctricas en Tolima:  Además de las iniciativas solares, Tolima alberga centrales hidroeléctricas operadas por Celsia, como la Central Hidroeléctrica Cucuana en Roncesvalles (58 MW) y la Central Hidroeléctrica Hidropra

Análisis de precio de venta Local comercial Se realizará el calculo de los gastos unitarios por servicio, se realizará un análisis del precio de mercado de servicios parecidos y se identificara un precio de venta acorde a este análisis. 0

0 0 0 0

0 0 0 0

Estrategia de precio Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Estrategia de distribución Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

0 0 0 0

Comunicación tradicional Local comercial Se implementaran tarjetas de presentacion, pendones y broshure como una estrategia para atraer a los clientes en la visitar comerciales.100000

0 0 0 0

Promociones Local comercial Se daran promociones de monturas dos por una o un descuento del 20%. 130000

Estrategia de comunicación Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Estrategia de promoción Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Marketing digital Redes sociales Se busca penetrar el mercado mediante la pauta en redes sociales50000

6- CANALES

8- OPORTUNIDAD COMERCIAL

9- VALIDACIÓN



Categoría 

(Elige de la lista 

desplegable)

Elemento

(Especificar el 

elemento) Valor unitario Cantidad Valor Total

Aportado por

(Colocar  Fondo Emprender 

cuando sea el caso)

Maquinaria y Equipo Baterias etacionarias $ 485.000 5 $ 2.425.000 Aporte Emprendedor

Maquinaria y Equipo Regulador 60Amp $ 400.000 5 $ 2.000.000 Aporte Emprendedor

Maquinaria y Equipo Inversor 300w/12v $ 350.000 10 $ 3.500.000 Aporte Emprendedor

Maquinaria y Equipo Inversor 300 w/12v $ 150.000 5 $ 750.000 Aporte Emprendedor

Maquinaria y Equipo Inversor cargador 1000w/12v$ 575.000 3 $ 1.725.000 Aporte Emprendedor

Equipos Comunicaciones, Cómputo y HerramientasComputador $ 3.500.000 1 $ 3.500.000 Aporte Emprendedor

Muebles y Enseres Mesa de madera $ 2.000.000 1 $ 2.000.000 Aporte Emprendedor

Equipos Comunicaciones, Cómputo y HerramientasSillas $ 150.000 4 $ 600.000 Aporte Emprendedor

Muebles y Enseres Drone $ 1.200.000 1 $ 1.200.000 Aporte Emprendedor

$ 17.700.000

Categoría 

(Elige de la lista 

desplegable)

Elemento

(Especificar el 

elemento) Valor unitario Cantidad Valor Total

Aportado por

(Colocar  Fondo Emprender 

cuando sea el caso)

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

$ 0
VALOR TOTAL 

PROYECTO $ 17.700.000

TIR

33%

Cargo 1:

Cargo 2:

Cargo 3:

Cargo 4:

Elaborado por : Equipo Técnico Canal Virtual Emprendimiento 2022

Coordinación Nacional de Emprendimiento

Gerente

Asesor comercial

0

0

6. Cuál es el avance técnico, comercial y legal a la fecha, de tu modelo de negocio

Actualmente se presta los servicios y se comercializa el producto. 

INVERSIONES FIJAS

INVERSIONES DIFERIDAS

4. Menciona las oportunidades de mejora del producto o servicio evidenciadas con las herramientas de validación utilizadas.

Se pueden realizar ajustes a los enfoques de tipo de productos o servicio  del servicio enfocado a solucionar necesidades mas especificas. Estos resultados refuerzan la necesidad de adaptar la propuesta de valor de BalticoAndina Tech a las características específicas de cada segmento, centrándose en accesibilidad financiera, innovación tecnológica y sostenibilidad. Esto posicionaría a la empresa como un referente confiable en el mercado regional de tecnologías ambientales y energías renovables.

5. Menciona el precio de venta estimado de cada uno de tus productos o servicios

626.050 mil pesos en promedio del producto estrella

10- LAS CIFRAS

11- EQUIPO DE TRABAJO


